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المرابحة العكسيةطبيعة عقد 



oت العملية إسقاط المعارف النظرية المتعلقة بعقد المرابحة على التطبيقا
.  للعقد

oي عق
.د المرابحةالتعرف على كيفية تقدير تكاليف الأصل محل التعاقد ف 

oجري العمل التعرف على التطبيقات العملية لعقد المرابحة المصرفية كما ي
(.البنوك)بها بالمؤسسات المالية 

oي عقد المراب
ي الرب  ح ومعدل العائد على الاستثمار ف 

حة ويقابله تحديد صاف 
.تحديد تكلفة التمويل باستخدام عقد المرابحة

o ةقيمة أصل تم اقتناؤه عن طريق عقد المرابح)إطفاء(إعداد جدول سداد

oي البنوك الإسلامية
.التعامل مع حالات السداد المبكر للديون ف 

الاهداف التعليمية
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:  أما بيع المساومة ّ.إلى بيع مساومة، وبيع أمانةيمكن تقسيم البيع باعتبار الثمن 
وأما بيع . من الأولفهو البيع بالثمن الذي يتفق عليه المتعاقدان دون النظر إلى الث

ي الإخبار عن الثمن الأول ا: الأمانة
لذي ملك به فهو بيع مبناه على أمانة البائع ف 

:وهذا هو سبب تسميته، وهو أنواع ثالثة. السلعة

فكأن.رب  حبغي  المالبرأسأيالأول،الثمنبمثلالبيعوهو :التوليةبيع❑
يجعلالبائع ي مكانهيتولىالمشير

المبيعمنجزءلالبيعكانفإن.المبيعف 
اكفهو رب  ح،دونالمالرأسمنبحصته .الإشر

مقدار اصانتقمعالأولالثمنبمثلالبيعوهو :(الحطيطة)الوضيعةبيع❑
 وهو الوضعمنواشتقاقه.حطهأيالثمن،منمعلوم

 
.والانتقاصالحط

.رب  حزيادةمعالأولبالثمنالأولبالعقد ملكهما نقلهو :المرابحةبيع❑

طبيعة عقد المرابحة-1
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أنواع البيوع باعتبار تحديد الثمن( : 1)شكل 

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  5

تولية  وضيعة  مرابحة المناقصةالمزايدة

بيوع أمانة بيوع مساومة 

البيع بمثل الثمن 
الأول

البيع بمثل الثمن 

الأول مع انتقاص 

مقدار معلوم من 
الثمن 

نقل ما ملكه

بالعقد الأول

بالثمن الأول
مع زيادة ربح

يعرض المشتري 

شراء سلعةً موصوفةً 

ويتنافس الباعة في

عرض البيع بثمنٍ 

أقل، ويرسو البيع 

على من رضي بأقل 
سعر

ه يعرض البائع سلعت

في السوق ويتزايد 

المشترون فيه وتدفع 
رالسلعة لمن يدفع أكث

البيوع
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بار أنواع البيوع باعت
منطريقة تسليم الث

بيع منجز الثمن. 1

بيع مؤجل الثمن. 2

نبيع مؤجل المثم. 3

ينبيع مؤجل العوض. 4

أنواع البيوع باعتبار طريقة تسليم الثمن( : 2)شكل 

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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بيع مؤجل .4
العوضين 

أي بيع الدين 
ع بالدين وهو ممنو 
في الجملة 

منبيع مؤجل المث.3

وهو مثل بيع 
السلم وبيع 
الاستصناع 

من بيع مؤجل الث.2

يه وهو ما يشترك ف
تأجيل الثمن 

منبيع منجز الث. 1

يه وهو ما يشترط ف
تعجيل الثمن ، 
د ويسمى بيع النق
أو البيع بالثمن

الحال

ع أنواع البيو 
ريقة باعتبار ط
منتسليم الث

أنواع البيوع باعتبار طريقة تسليم الثمن( : 2)شكل 
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لامية، تعتبر المرابحة من أكثر أساليب التمويل استعمالا لدى المصارف الإس

كية سلعهم أو فجوهرها يتضمن إبرام العقود التي يلتزم بموجبها البائعون بنقل مل

.حقوقهم العينية بمقابل نقدي يتضمن هامش ربح مقبول شرعا 

حة مصرفية مرابحة عادية ومراب: وتنقسم بيوع المرابحة في التطبيق إلى نوعين

.(مرابحة للآمر بالشراء)

ة تطبيقات المرابحة بالمؤسسات المالي-2

الإسلامية
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بيع المرابحة العادية: التطبيق الأول

ط فيه أن يكون المبيع مملوكا للبائع وتمارس البنوك الإسلامي ة هذا النوع من يشير
ي يدخل في

كات التر كاتها التابعة أوعن طريق الشر ها البنك مع البيوع عن طريق شر
ي 
ي الآتر

وط هذا النوع من المرابحة ف  :عملائه، وتتمثل شر

ي بالثمن الأول1. .علم المشير

ي 2. .بالرب  ح( البنك )والبائع ( العميل )علم المشير

حق أن يكون رأس المال من المثليات كالمكيلات والموزونات والعدديات ويل3.
ي رأس ال

ي عرف التجار بأنها تدخل ف 
.مالبرأس المالك كل نفقة معتادة ف 

ى الم4. ي بيع الأموال الربوية بجنسها ، فإذا اشير
كيل أو ألا تكون المرابحة ف 

يع بالثمن المرابحة بلإنيجوز له أن يبيعه مرابحة ل الموزون بجنسه مثال ف
ي بيع الأموال الربوية بجنسها يكون ربا، أم

ا إذا اختلف الأول مع زيادة والزيادة ف 
.مانع من المرابحة يدا بيدل الجنس ف

لاميةتطبيقات المرابحة بالمؤسسات المالية الإس-2

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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اء: التطبيق الثان  بيع المرابحة للآمر بالشر

ا تبيعإسلاميةماليةمؤسسةيتضمن
ً
ا نوع

ً
لعميلها ولالأصمنمعين

اءميت.عليهمتفقرب  حهامشإلىبالإضافةالتكلفةبسعر  الأصلشر
الحقديهلوالعميلالاتفاق،قبلالإسلاميةالماليةالمؤسسةقبلمن
ي 
 
ائهملزمغي  وعد وجود معامتلاكهف مقارنةالرئيسي الفارق.بشر

ي الأصلكيمتللا (البنك)البائعأنهو المرابحةبيعمنالأولبالنوع
 
ف

ي بينما الأولى،التفاوضمرحلة
 
البائعيكونأنيجبالأول،النوعف

ا 
ً
ي للأصلمالك

 
بتنوعحيسمالصفقاتمنالنوعهذا .المرحلةهذهف

ي أكي  
 
مبادئاةمراعمعمتعددةماليةخياراتويوفر الماليةالأصولف
فة .الإسلاميةالصي 

ةتطبيقات المرابحة بالمؤسسات المالية الإسلامي-2
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اء: التطبيق الثان  بيع المرابحة للآمر بالشر

ي قانون المصرف الإسلامي 
اء ف  ي بما وقد جاء تعريف بيع المرابحة للآمر بالشر

 الأردت 
اء الأول ما ي(: يلىي  طلبه قيام المصرف بتنفيذ طلب المتعاقد معه على أسا س شر

ي بالنقد الذي يدفعه
ام الطال-كليا أو جزئيا-المصرف الثات  ي مقابل الير 

اء وذلك ف  ب بشر
مَر
َ
(به وحسب الرب  ح المتفقَ عليه عند الابتداءما أ

اء  :خطوات بيع المرابحة للآمر بالشر

ي  ❑ اء سلعة معينة ويعقد على أنه سيشير ها من البنك العميل يطلب من البنك شر
اء .بمبلغ معي   إذا تم الشر

عرضها على العميل، الذ❑ اء السلعة وي  ي بعد الاتفاق، يقوم البنك بشر
ي له الحق ف 

 للبنك الذي يمك
ً
ائها أو رفضها، وإذا رفضها العميل، تصبح ملكا نه بيعها للعميل شر

.أو للآخرين وإعادة مقدم الثمن للعميل

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  11
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بيع المرابحة للآمر بالشراء: التطبيق الثاني

:الشكل التالي يشرح آلية ومراحل بيع المرابحة لآمر بالشراء

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  12

طلب العميل الحصول على 

(سلعة )أصل 

صل للأشراء المؤسسة المالية 

وتملكه

صل للعميلألابيع 

(صل للعميل ألانقل ملكية ) 

دفع العميل سعر الشراء على 

أقساط

ة تطبيقات المرابحة بالمؤسسات المالي-2

الإسلامية
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ا مرابحة؛ لأنه هو يجوز أن يحدد الواعد بالشراء مواصفات السلعة التي يرغب في شرائه•
.الذي سيشتري بالمرابحة لاحقا   1

ن يكون محررا  يجوز إعداد مستند واحد موقع عليه من قبل العميل يشمل الرغبة والوعد، ولا مانع من أ•
.لمن قبل العميل، أو أن يكون طلبا  نمطيا  معتمدا  من قبل البنك يوقع عليه العمي 2

.الا يجوز أن تشتمل وثيقة الوعد أو ما في حكمها على مواعدة ملزمة للطرفين أو لأحدهم• 3

خطوات تنفيذ المرابحة المصرفية والضوابط الشرعية لها
مرحلة الوعد. 1

الضوابط الشرعية لمرحلة الوعد

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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خالية من يجوز للعميل أن يحصل على عروض بأسعار السلعة سواء كانت موجهة باسمه الخاص، أو•
العروض باسم البنك التوجيه، وعند ذلك تعتبر إرشادية وليس لها صفة الإيجاب، ويفضل أن تكون تلك

ب بالقبول من البنك انعقد لتعتبر إيجابا  من البائع يظل قائما  إلى انتهاء المدة المحددة فيه، فإذا صدر جوا
.البيع تلقائيا  بينه وبين البائع

4

مرحلة الوعد. 1
الضوابط الشرعية لمرحلة الوعد

ويشترط أن يجب إلغاء أي ارتباط عقدي سابق بين العميل الآمر بالشراء والبائع الأول إن وجد،•
برم بين العميل والبائع ولا يجوز تحويل العقد الم. تكون هذه الإقالة من الطرفين حقيقية وليست صورية

.الأول إلى البنك، حتى لا تؤول المعاملة إلى مجرد قرض ربوي
5

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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لا يجوز إجراء المرابحة المؤجلة في الذهب أو الفضة  أو العملات• 6

ه هذه الصكوك لا يجوز إصدار صكوك قابلة للتداول بديون المرابحة إذا كان العوض الذي تشترى ب•
.، أما إذا كان سلعة فهو جائز(لأنه من صور بيع الدين)من الأثمان  7

تعديل بنود الوعد عما يجوز للبنك والعميل الآمر بالشراء بعد الوعد وقبل إبرام المرابحة الاتفاق على•
. كانت عليه سابقا ، سواء للأجل أم للربح أم لغيرهما

8

عة بالخيار إذا خشي البنك من عدول العميل عن الشراء فيجوز للبنك أن يشتري السل•
المرابحات ليتمكن من رد السلعة في حال العدول، كما يجوز تأجيل سداد قيمة بضائع

:للمورد في نهاية الأسبوع أو الشهر وذلك بهدف  
.من عدم وجود عيب خفي بالبضاعة بعد استلامهاالتأكد.أ •
.من جدية العملية وعدم صوريتهاالتأكد.ب •

9
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لى تقاضي لا يجوز شرعا  الاتفاق بين البنك والعميل ع(1
ل عمولة الارتباط، وهي فيما إذا أعطى البنك للعمي

 يستخدم تسهيلات للتمويل بالمرابحة بسقف معين، ولم
العميل ذلك السقف كله،

ما لم يستخدم فيأخذ البنك من العميل نسبة متفقا  عليها ع
.معاوضةلأنها مقابل حق التعاقد وهو إرادة وليس محلا  لل

العمولات والمصروفات–الضوابط الشرعية لمرحلة الوعد 

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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طريقة إذا كانت المرابحة للآمر بالشراء قد تمت ب(2
ن يتقاضى التمويل الجماعي فللبنك المنظم للعملية أ

.لأجرة على ذلك يتحملها المشاركون في التموي

العمولات لا يجوز تحميل الواعد بالشراء أيا  من المصاريف و (3
ائع الأصلي المتعلقة بخطاب الاعتماد في حالة عدم تنفيذ الب

.لالتزاماته

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 

العمولات والمصروفات–الضوابط الشرعية لمرحلة الوعد 



ي بيع المرابحة
 
بعض حالات بيع  العينة ف

19

الوقت نفسه لا يجوز للبنك شراء السلعة من الواعد بالشراء نفسه، ثم في(1
. ينة المحرمة شرعا  يبيعها إليه مرابحة بالأجل بثمن أكبر؛ لأن ذلك من بيوع الع

ميل أو ويجب على البنك التأكد من أن البائع الأول طرف ثالث غير الع
.طلا  وكيله، فإن كان البائع الأول هو العميل أو وكيله كان البيع با

واطؤ أيا كان لا يجوز للبنك الدخول في عملية مرابحة إذا تبين له وجود ت(2
.نوعه بين الواعد بالشراء والبائع

) د بالشراءتتحقق العينة المحرمة شرعا  إذا كان البائع وكيلا  عن الواع(3
.؛ لأن الشراء من الوكيل كالشراء من الأصيل نفسه(العميل

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 



20

تغيرحالات تغير الثمن في بيع المرابحة والاجراءات تجاه هذا ال

تغير الثمن الأول بسبب تغير الأسعار، .1

لبيع مرابحة زادت مثل أن يشتري البنك بضاعة بمليون ريال مثلا ولكن قبل عقد ا
ألف ريال فالمقرر هنا شرعا أنه لا200الأسعار لتصبح قيمة البضاعة مليون و

.ليون رياليؤخذ بالزيادة بالأسعار بل بالثمن الذي اشترى به فعلا  وهو م

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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غيرحالات تغير الثمن في بيع المرابحة والاجراءات تجاه هذا الت

:تغير الثمن الأول بسبب تغير في السلعة ذاتها.2
لنقص فان المقرر بان نقصت بالتلف أو غيره أو زادت زيادة متصلة أو منفصلة، ففي حالة التغير با

 من المطلوبة شرعا  أنه يتم اسقاط مقابل النقص من الثمن أما في حالة الزيادة بأن وردت كمية أكبر
.مثلا  تضاف قيمتها على الثمن الأول

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 



حالات تغي  سعر الصرف

22

دولار ودفع 10500: إذا اشترى البنك السلعة بعملة أجنبية محددة مثلا. 1
دولارات لكل جنيه 3بدل الدولارات جنية استرليني وكان سعر الصرف مثلا 

جنيه استرليني،3500هو مادفعهإسترليني وبالتالي فإن 

دولار لكل جنيه استرليني 3.5وعند البيع مرابحة تغير سعر الصرف ليكون 
ذكر الثمن جنيه استرليني فهل عند البيع مرابحة ي3000وبذلك تكون القيمة 

جنيه استرليني، 3000أو 3500الأساسي على أنه 
نقد أي الرأي الراجح هنا أن السعر يحسب على ما نقده وبسعر صرف يوم ال

.جنيه3500

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 
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حالات تغير الثمن في بيع المرابحة والاجراءات تجاه هذا التغير

: الخصم أو الحط من الثمن الأول.4
بالخصمسبيا  محايعرفماوهوالأولالشراءثمنمنجزءبخصمللبنكالمورديسمحأنوطريقته
الخصموقتببذلكالعبرةأنهيهناالمختارةالشرعيةوالمعاجلةوالنقدي،التجاري:بنوعيه
البيععندثمنالمنيخصمأنفيلزمالخيارفترةفيأيالأولالعقدلزومقبلالخصموقعفإذا

.بالمرابحة
فلمعوضابلهيقلاتبرعلأنهالأولالثمنمنيخصمفلاالأولالعقدلزومبعدالخصموقعوإن
.الثمنيتغير

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي 



1202مال  24

غيرحالات تغير الثمن في بيع المرابحة والاجراءات تجاه هذا الت

ي ذ يؤخالتجاريالخصمأنالمعاصرةالمحاسبيةباللغةالرأيهذا وتفسي  
 
الاعتبار ف

ي هو ا محاسبيالتجاريالخصملأنسليمتخري    جوهذا .النقديالخصمبخلاف
 
ف

.البيعلسعر تعديلحقيقته

ي المعروفةوتعجلضعمسألةهو محاسبيا النقديالخصمأما 
 
سلامي الإ الفقهف

قد الذيداد السعند إلا قيمتهتعرفلا وعادةالثمنعنالناتجبالدينتتعلقوهي 
.مرابحةالبيعبعد يكون

ى:وتعجلضعمسألةعنمثال بمبلغأعوامأربعةعلىبالتقسيطصاحبها منأرضقطعةشخصاشير
أنلىعواحدة،دفعةالمتبقيةالأقساطجميعيسدد أنعلىمعهاتفقعامحوالىي وبعد المال،من

.عليهالمتفقالمبلغمنيخفض

، والدين أربعة آ: الصواب أنه يجوز إذا قال المدين ي
لاف أنا أعطيك حقك دفعة واحدة، ولكن نزل عت 

ا: على أربعة أعوام، فقال
ً
ي مثلا ألف

.أنا أنجزه لك إذا وضعت عت 
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وعالمتعلقةالضمانات ي بالشر
 
العمليةف

ي للمؤسسةيجوز .1
امشهيسمىنقديا مبلغا تأخذ أنبالوعد الإلزامحالةف 

لماليةاالقدرةمنتتأكد أنأجلمنالمؤسسةمنبطلبالعميليدفعه،الجدية

ر عنتعويضها إمكانعلىلتطمي   وكذلكللعميل، ي بها اللاحقالصر 
نكولحالف 

تعويضعبدفالمطالبةإلىالمؤسسةتحتاجلا وبذلك.الملزموعدهعنالعميل

ر   ةالجديهامشيعتي  ولا .الجديةهامشمبلغمنذلكتقتطعوإنما الصر 
ً
.عربونا

فلا ةالمؤسسلدىللحفظأمانةيكونأنإما الجديةلضمانالمقدمالمبلغوهذا 

لمؤسسةلالعميليأذنبأنللاستثمار أمانةيكونأنأو فيه،التصرفلها يجوز 

عيةالمضاربةأساسعلىباستثماره .والمؤسسةالعميلبي   الشر

ي الجديةهامشمبلغحجز للمؤسسةيجوز لا .2
تنفيذ عنالعميلنكولحالةف 

ي حقها وينحصر الملزم،وعده
ر مقدار اقتطاعف  نتيجةقالمتحقالفعلىي الصر 

اءبالالآمر لغي  بيعها وثمنالسلعةتكلفةبي   الفرقوهو ،النكول يشملولا .شر

.الضائعةبالفرصةيسمىما التعويض
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اءللآمر المرابحةبيععقد بعد العربونأخذ للمؤسسةيجوز .4 العميل،معبالشر

ي ذلكيجوز ولا 
عنبونالعر منزاد عما المؤسسةتتنازلأنوالأولى.الوعدمرحلةف 

ر مقدار  ،الصر  إلىبهبيعها يتمالذيوالثمنالسلعةتكلفةبي   الفرقوهو الفعلىي

.الغي  

اءللآمر المرابحةلعقد وإبرامهلوعدهالعميلتنفيذ تمإذا .3 علىجبفيبالشر

ي إلا استخدامهلها يحقولا للعميل،الجديةهامشإعادةالمؤسسة
.نكولالحالةف 

اءللآمر المرابحةعقد إبرامعند العميلمعالاتفاقويجوز  هذا محسعلىبالشر

.السلعةثمنمنالمبلغ

وعالمتعلقةالضمانات ي بالشر
 
العمليةف



:في المرابحةالإيرادعناصر التكلفة و

.فة والإيراداتالمؤسسة المالية تفتح حساباً خاصًا لكل عملية مرابحة لتسجيل التكل

المعالجة المالية للبيع مرابحة-3
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إيرادات المرابحة عناصر التكلفة

في حالة )المقدمة من المشتري هامش الجديةقيمة •

(.هوجود

المبيعات الناتجة من عملية البيع• 

.ثمن الشراء الأصلي للسلعة•

-ةصناعي)المصروفات المباشرة الخاصة بالسلعة •

(. إدارية-تسويقية

.لمصروفات غير المباشرة الخاصة بالسلعةا•

ربح )وبمقارنة إيرادات المرابحة بتكلفة المشتريات يكون الفرق هو العائد المتحقق من النشاط وهو ما يسمى 

(.المرابحة



:  الحالات الممكنة لعقد المرابحة والمعالجة المالية لها

المعالجة المالية للبيع مرابحة-3
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المعالجة المالية التكلفة

صول في عقد المرابحة للآمر بالشراء يتم قياس قيمة الأ

.)الدفترية(بالقيمة التاريخية المشتراة

البيع الآجل والسداد المنتظم للأقساط

م، لو تمكنت المؤسسة المالية من شراء الأصل بخص✓

إلا في حالة (ففي هذه الحالة يتم تخفيض قيمتها بالخصم 

.)سةقررت هيئة الرقابة الشرعية اعتباره إيرادا للمؤس

عند بيع الأصل الذي قامت المؤسسة باقتنائه للعميل✓

ذمم (بيعا مؤجلا تصبح قيمة الأصل من الذمم المدينة 

، وتقاس بالقيمة الاسمية، وتنخفض قيمة تلك)مرابحات

.الذمم مع كل قسط يسدده العميل



:  الحالات الممكنة لعقد المرابحة والمعالجة المالية لها

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  29

المعالجة المالية التكلفة

مة لقسط معين، تبقى قي)التأخر(في حالة عدم السداد •

.أخريجوز زيادة قيمتها نتيجة للتلاحالها، الذمم على

حالات التأخر

والمماطلة وإعدام
الديون

في حالة تحول الذمم المدينة إلى ديون معدومة، •

:  فهناك احتمالان

حميل إعدام الديون دون ثبوت تقصير البنك، ويتم ت✓

.الخسارة على حسابات الاستثمار

حميل إعدام الديون دون ثبوت تقصير البنك، يتم ت✓

.الخسارة على البنك

، في حالة فرض غرامة تأخير على المدين المماطل•

.يخصص ما تم تحصيله لحساب الخيرات

المعالجة المالية للبيع مرابحة-3



:  الحالات الممكنة لعقد المرابحة والمعالجة المالية لها

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  30

المعالجة المالية التكلفة

ربح في حالة السداد المبكر يتم عادة خصم جزء من ال•

.)بدون وجود شرط بذلك(

حالات السداد المبكر من العميل
ك ذمم في حالة الخصم السابقة، تخفض الأرباح وكذل•

.المرابحات المدينة بقيمة الخصم

صل إذا كان السداد المبكر يؤدي إلى سداد كل قيمة الأ•

ة من المقتنى، في هذه الحالة تخفض المؤسسة المالي

الذمم المدينة للمرابحات (الأرباح بقدر قيمة الخصم 

)تم سدادها

المعالجة المالية للبيع مرابحة-3



:  الحالات الممكنة لعقد المرابحة والمعالجة المالية لها

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  31

المعالجة المالية التكلفة

هامش الجدية أو لم )الآمر بالشراء(سواء قدم العميل •

تى لو يقدم، فإنه يحق له التراجع عن إتمام الصفقة ح

.قامت المؤسسة المالية باقتناء الأصل

عن )الآمر بالشراء(حالات نكول العميل 

إتمام الصفقة 

ة تتحمل المؤسسة المالية في كل الحالات مسؤولي•

س ، ويعامل الأصل بنف)بعد اقتنائه(تملك الأصل 

.طريقة المرابحة العادية

.في حالة وجود هامش الجدية يتم إرجاعه إلى العميل•

.قيقهاتقاس قيمة الأصل بالقيمة النقدية المتوقع تح•

المعالجة المالية للبيع مرابحة-3



الاسلاميالتمويلفيالمولدةالعقودبينمنالعكسيةالمرابحةتعتبر.

للمصرفالتمويلالعميليقدمبحثالطرفينادوارنعكسانهي:العكسيةالمرابحة

.العقدتاريخمنذمعلومتابثاعائدالزبونتقدموهيالاسلامي،

التابثالعائدذاتللوديعةبديلاالعكسيةالمرابحةتصبح

يشتريهايالتالسلعةثمنهومحددامقداراالتمويلعمليةبدءعنديدفعانالعميلمنيقتضي

اكبرمحددثابتبمقدارالاسلاميالبنكعلىدينعلىيحصلثمالاسلاميالبنكالىليبيعها

.الاستحقاقعندالمستقبلفيللعميليدفعثمن،مندفعهمما

طبيعة عقد المرابحة العكسية-4
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شروط
ةالمرابحة العكسي

التنسيق الزمني بين السلع التي 
يحتاجها البنك الاسلامي

عة استعمال حقيقي لسل
من البنك الاسلامي

33

الربويالايداععنيميزنهامهمينشرطينالعكسيةالمرابحةتتطلب:

تعتبر هذه الاداة التمويلية بهذين الشرطين قليلة التطبيق

طبيعة عقد المرابحة العكسية-4
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بسيطةثابت،بعائدوديعةالعكسيةالمرابحة

طبيعة عقد المرابحة العكسية-4



5-

ت عمليةحالاأمثلة ودراسات 
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اء مواد بناء، أصل التمويل الم = طلوب تقدم عميل الى بنك اسلام  لتمويل شر

، بنسبة رب  ح 12، لمدة سداد (ريال5,000)
ً
على كامل المدة ونسبة %30شهرا

.على كامل المدة% 2.5التأمي   التكافلى  

الحل

15005,000 = %30 *: مقدار رب  ح البنك•

ريال6,500= 1500+ 5000: إجمالىي التمويل شامل الرب  ح •

 التكافلىي على كامل المدةقسط •
ريال162.5% = 2.5* 6500: التأمي  

 التكافلىي •
ريال6662.5= 162.5+ 6500:إجمالىي التمويل شامل الرب  ح وال تأمي  

 التكافلىي ع•
لى مدة القسط الشهري هو إجمالىي التمويل شامل الرب  ح وال تأمي  

555.2: هو (. شهرا12)السداد
36

1مسألة



اءشخصيريد  ىإحدمنالمرابحةتمويلطريقعنسيارةشر

منهوطلبريال85000السيارةسعر وكانالإسلاميةالبنوك

وكانتريال10000مقدارها"جديةهامش"أولىدفعةالبنك

 %5البنكرب  حونسبةسنوات5السدادمدة
ً
التأمي   ونسبةسنويا

،%1التكافلىي 
ً
سنويا

:  أحسب ما يلىي بناءً على المعطيات السابقة-

37

2مسألة 



مبلغ التمويل الفعلي:

مبلغ التمويل الفعلي،= الدفعة الأولى-مبلغ التمويل

.ريال75000= 85000-10000

ربح البنك عن كامل المدة:

:عدد السنوات× نسبة ربح البنك × مبلغ التمويل الفعلي

75000X5%X5=18750

مبلغ + مقدار ربح البنك عن كامل المدة: إجمالي التمويل
:التمويل الفعلي

75000+18750=93750
38

تتمة-2مسألة 



عدد × نسبة التأمين× إجمالي التمويل:التكافلي مقدار التأمين✓

السنوات

✓93750X1%X5=4687.5

مقدار التأمين+ إجمالي التمويل:إجمالي التمويل بعد التأمين✓

93750+4687.5=98437.5

وات إجمالي التمويل بعد التأمين تقسيم عدد السن:القسط الشهري✓

:12ضرب 

✓98437.5(5X12) /  =1640.625

عد التأمين إجمالي التمويل ب: إجمالي تكلفة السيارة بالنسبة للعميل✓
108437.5:الدفعة الأولى+

39

تتمة...-2مسألة 



اءلتمويلاسلامي بنكإلىعميلتقدم ريال،60000اتكلفتهسيارةشر
رابحةالمرب  ح.شهريةأقساطعلىواحدةسنةمدىعلىسدادها يتم

.سنويا2.75%للمصرف

  المصرفورب  حشهريالالقسطقيمةأوجد 
 
:الحالتي   كلا ف

.بتةثاالدفعاتوكذلكثابتالمرابحةرب  حأناعتبار :1الفرضية

اتأرباحأناعتبار :2الفرضية مدةلالخوتتناقصأعلىالأولىالفير

(ثابثةدفعاتمعمتغي  المرابحةرب  ح)السداد

40

3مسألة 
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إعتبار أن ربح المرابحة ثابت وكذلك الدفعات:1الفرضية 



ي يمكن استخدام طرق متعددة للحساب، سنشرح كيفية حساب القسط الشهر

ستخدام وربح المرابحة بالطريقة التقليدية باستخدام الآلة الحاسبة وأيضًا با
Excelبرنامج 

:المرابحة الشهرية(هامش)إيجاد نسبة ربح 1

٪ سنوياً، ويمكن حساب ربح المرابحة 2.75نسبة ربح المرابحة في العقد هي 
:الشهري بسهولة

42

اد اعتبار أرباح الفترات الأولى أعلى وتتناقص خلال مدة السد2:الفرضية

(ربح المرابحة متغير مع دفعات ثابثة)



:حساب ربح المرابحة للشهر الأول2

، فإننا نضرب قيمة التمويل في نسبة ربح )𝜋(لحساب ربح المرابحة للشهر الأول 

:المرابحة الشهري

الكامل في الشهر الأول، يحسب الربح على المبلغ. ربح المرابحة يتغير من شهر لآخر

لمبلغ في الشهر الثاني، يعتمد الربح على الجزء الذي تم سداده من ا. الذي تم تمويله

ثاني إلا لذلك، لا يمكن حساب ربح المرابحة للشهر ال. الممول، وليس على المبلغ الكامل

.بعد معرفة قيمة الدفعة والمبلغ المسدد في الشهر الأول
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( :  𝐴)حساب قيمة الدفعة الشهرية -3

المبلغ في الشهر الأول، يحُتسب الربح على. ربح المرابحة يختلف من شهر لآخر

لك، يجب لذ. الكامل الممول، بينما في الشهر الثاني، يعتمد على الجزء المدفوع فقط

.لشهر الأولحساب ربح المرابحة للشهر الثاني بناءً على الدفعة والمبلغ المسدد في ا

1202مال -أدوات التمويل الاسلامي  44



:للشهر الأولقيمة سداد الاصل حساب 4

:للشهر الأولونطرح منها قيمة المرابحة للشهر الأولنأخد قيمة الدفعة 

5073.86-135.80=4938.06

:للشهر الأولقيمة التمويل النهائية حساب 5

تدائية لنفس نأخد قيمة التمويل الابللشهر الأول، فإننا قيمة التمويل النهائيةلحساب 

.الشهر ونطرح منها قيمة سداد الاصل لنفس الشهر

60000-4938.06=55061.94
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451مال -الأسواق المالية وإدارة المحافظ  47



حالة السداد المبكرفي 

رى، يختلف التعامل مع حالات السداد المبكر من بلد لآخر وأحيانا من مؤسسة لأخ
: تخرج عن حالات التاليةوهي لا

نك عن بيدفع العميل كل ما تبقى عليه من دفعات دون أن يتنازل ال: الحالة الأولى
)ربح المرابحة(ربح الأجل 

يتنازل البنك عن كل الربح المستحق للفترة المتبقية : الحالة الثانية

مثال (ية للسداد يتنازل البنك عن جزء من الربح المستحق للفترة المتبق: الحالة الثالثة

.)من الربح20%يتنازل البنك عن 
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يجابالإبينمتردداأمراالمبكرالسداديعتبرالبنك،نظروجهةمن

منبقيالمتللجزءالائتمانيةالمخاطرمنيقللجهةمنفهووالسلب،

،(العميلمنالسدادبمتابعةالمتعلقةالتكاليفعنفضلا)التمويل

ربحعنتنازلهحالةفيربحضياعأخرىجهةمنيعنيلكنه

بينازنةالموالبنوكتحاوللذلكمنه،جزءأوالمتبقيةللفترةالأجل

.ربحبالكبيرةتضحيةدونماالمبكرالسدادعلىالأفرادتحفيز

:القاعدة

للفترةباحالأركاملعنتنازلهحالةفيحتىالربحمنالكثيريضيعلنالبنك

الفتراتباحأرتكونبحيثوتتناقصأعلىالأولىالفتراتأرباحلأنالمتبقية،
.جداضئيلةالأخيرة
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ض أن العميل قرر أن يسدد كل ما عليه من دين نهاية الشه ر لنفتر
السادس، فما المبلغ الواجب عليه دفعه؟



حالة السداد المبكر

ريال 171.68: للسداد المبكر
مجموع القيم المظللة في الجدول(

داد ، ويكون المبلغ الكلي للس)أدناه

:  المبكر هو

171.68+30203.46  =

.ريال30374.53

بح يوضح الجدول قيمة الدفعات ور

المرابحة، ومقدار ما دفعه العميل 
قيمة السيارة مع ربح (للمصرف 

:)المرابحة

51



لخياطةصغيرةمؤسسة(الخاصمشروعهإنشاءشخصيرغب

كبنإلىلجأ(النسيج)الخياطةماكينةعلىوللحصول،)الملابس

.)بالشراءللآمرالمرابحة(المصرفيةالمرابحةبيعطرقعنلشرائها
عمالمرابحةعقدمعلوماتيليفيما.ريالألف600هوالماكينةسعر
:البنك

سنويا%4: نسبة ربح المرابحة للبنك هي✓

.مدة السداد سنتان وسداد الأقساط على أساس شهري✓

.ريال50.000:جدية من العميل مقدارههامشيطلب البنك ✓
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4مسألة 



:المطلوب

وضحا وضح بشكل مختصر الإجراءات العملية لبيع المرابحة المصرفية م. 1
.المرابحة العاديةالفرق بينها وبين

ابثةأوجد ربح المرابحة باعتبار ان قيمة ربح المرابحة و قيمة الدفعات ت. 2

.أحسب قيمة القسط الذي ينبغي على العميل دفعه. 3

.قم بإعداد جدول سداد الأصل. 4

ا، وقام البنك بافتراض أن العميل رفض شراء الماكينة بعد قيام البنك بشرائه. 5

.ببيع الأصل

:كل من البنك والعميل في الحالات التالية( خسارة)حدد ربح 

.ريال500.000بيع الماكينة بسعر • 

.ريال400.000بيع الماكينة بسعر • 
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ا وبي   الإجراءات العملية لبيع المرابحة المصرفية موضحا الفرق بينه1.
.المرابحة العادية

.الإجراءات العملية لبيع المرابحة المصرفية والمرابحة العادية
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طلب شراء مقدم . 1
رفمن العميل إلى المص

وعد من الآمر . 2
عةبالشراء بشراء السل

دا  شراء المصرف للسلعة نق. 3
وكا المبيع مملمن البائع أو ان 

مملوك في أغلب الحالات)للبائع
(للشركات تابعة للمصرف

بين عقد بيع مرابحة. 4
العميل والبنك



أوجه الاتفاق بين المرابحة العادية والمرابحة المصرفية

صول هما عقد رضائي، غاية المشتري الح. 1
. مامعلومية الثمن والربح في كل منه. 2.على سلعة هو بحاجة إليها

كل منهما وجود الربح وأنه غاية للبائع في. 3
.

ى عقد العقد الذي يتم به الانتقال يسم. 4
.مرابحة في كل النوعين

ها الافتراق عند تملك السلعة من عدم. 5
وكذلك عند ظهور عيب أو خيانة أو غش

ونحوها في كل منهما



أوجه الاختلاف بين المرابحة العادية والمرابحة المصرفية
المرابحة المصرفيةالمرابحة العاديةأوجه الفرقم
منذاءالفقهوناقشهالناستعارفهقديمعقدالفترة الزمنية1

.القدم
بعدهرظمستحدثعقدالمصرفيةالمرابحة
.الإسلاميةالمصارفظهور

طرفيننمتتكونعقديةعلاقةالعاديةالمرابحةعدد أطراف العلاقة2
.والمشتريالبائع،:هما

قديةععلاقةفإنهاالمصرفيةالمرابحةوأما
البائع:هيأطرافثلاثةمنتتكون

.والمصرفوالمشتري
.ملزموعدفيها.ملزموعدفيهاليسالعاديةالمرابحةالوعد الملزم3

لدىرةحاضموجودةالعاديةالمرابحةفيالسلعةوجود السلعة4
.للبائعمملوكاالمبيعيعنيالبائع

وإنماودةموجغيرفهيالمصرفيةالمرابحةأما
.يتملكهاثمبشرائهاالمصرفيقوم
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المرابحة المصرفيةالمرابحة الفقهيةأوجه الفرقم
فيةواحدمرةتنعقدالفقهيةالمرابحةعدد مراحلها5

.العقدمجلس
:مراحلثلاثفبهاالمصرفيةالمرابحةأما

.والبيعوالتملكالمواعدة
السلعةأخذقدالفقهيةالمرابحةفيالبائعةالغرض من تملك السلع6

.الاتجارأوللانتفاعإمالنفسه
إلاالسلعةيشتريفلاالمصرفيةالمرابحةأما

.العميلطلبعلىبناء  
وقدةحالأنهاالغالبالفقهيةالمرابحةالأجل7

.مؤجلةتكون
.مؤجلةاأنهفالغالبالمصرفيةالمرابحةأما

المخاطرةلمقابالفقهيةالمرابحةفيالربحمقابل الربح8
.والجهد

لربحاأنفالغالبالمصرفيةالمرابحةأما
.التأجيلمقابل

العرضهافييسبقالفقهيةالمرابحةفيالعرض والطلب9
.الطلبعلى

العرضبقيسفالطلبالمصرفيةالمرابحةأما
.الأغلبالأعمفي

أوجه الاختلاف بين المرابحة العادية والمرابحة المصرفية



ة أوجد ربح المرابحة باعتبار ان قيمة ربح المرابحة و قيم2.

الدفعات تابثة

:مبلغ التمويل الفعلي

-600000مبلغ التمويل الفعلي، = الدفعة الأولى-مبلغ التمويل

.ريال550000= 50000

:مقدار ربح البنك عن كامل المدة

عدد السنوات× نسبة ربح البنك × مبلغ التمويل الفعلي
.ريال44000= 2× %(4)× 550000

مبلغ+ مقدار إجمالي التمويل مقدار ربح البنك عن كامل المدة
.ريال594000= 44000+ 550000:التمويل الفعلي
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.أحسب قيمة القسط الذي ينبغي على العميل دفعه3.

:12القسط الشهري إجمالي التمويل تقسيم عدد السنوات ضرب
.ريال24750= 12× 2÷  594000

إجمالي تكلفة المكينة

ريال644000=50000+  594000الدفعة الأولى، 
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جدول سداد الأصل .5
:الحل



:كل من البنك والعميل في الحالات التالية( خسارة)ربح 5..

ريال500000بيع الأصل بسعر 1الحالة 

ريال=600000-50000-500000=50000خسارة البنك 

(مبلغ هامش الجدية)ريال 50000خسارة العميل 

ريال400000بيع الأصل بسعر 2الحالة 

ريال150000: خسارة البنك

(مبلغ هامش الجدية)ريال 50000خسارة العميل 
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نظام طلب أحد العملاء من أحد البنوك الاسلامية شراء ماكينة لخياطة النسيج ب
ريال، ومقدار الربح الذي 1000000فإذا علمت أن ثمن شراء الماكينة بلغ . المرابحة

.  ريال، ومدة التمويل سنة واحدة200000: اتفق عليه البنك مع العميل هو

:  المطلوب

على أوجد قيمة القسط الشهري للسداد إذا علمت أن البنك اتفق مع العميل1.
.ي مع ربح مرابحة متساو سداد ثمن الماكينة على أقساط شهرية متساوية

للشهر الأول قيمة سداد الاصل وقيمة التمويل النهائية أوجد 2.

الثانيللشهرقيمة سداد الاصل وقيمة التمويل النهائية أوجد 3.
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5مسألة 



داد قيمة القسط الشهري للسداد إذا علمت أن البنك اتفق مع العميل على س1.
:مع ربح مرابحة متساوي ثمن الماكينة على أقساط شهرية متساوية

000 200 1: المبلغ الاجمالي للتمويل

 000/12 200 1: القسط الشهري=

100 000

:للشهر الأول قيمة سداد الاصل وقيمة التمويل النهائية 2.

333.33 83=  000/12 000 1:  سداد الاصل الشهري 

333.33 83- 000 000 1: للشهر الأول قيمة التمويل النهائية 

916 666.67=

:الثانيللشهر قيمة سداد الاصل وقيمة التمويل النهائية 3.

916 666.67-83 333.33 =833 333.34
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